
LO ÚLTIMO EN TECNOLOGÍA 
ESTÉTICA Y MARKETING 
ESPECIALIZADO. 
ESTRATEGIAS PARA CRECER Expertos en tecnología

PROGRAMA

9:30-11h        	 Marketing especializado para mi negocio. 
El marketing es método, es planificación, es 
estrategia y es comunicación. ¿Qué aspectos debo 
considerar? ¿Cómo decido mis objetivos? 		
¿Por dónde empiezo? 

11-11:20h           Pausa para compartir	

11:20-13:30h     Binary Care
Tecnología combinada de diatermia y 
electroestimulación para la regeneración de tejidos 
y tonificación muscular. ¿Cómo funciona? ¿Qué 
aporta de nuevo al mundo de la estética? Binary me 
ayuda a ampliar mis opciones de tratamiento para 
ganar nuevos clientes y fidelizar a los que ya tengo.

El curso incluye documentación en formato digital y entrega de Diploma acreditativo.               
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Reservar plaza en el 928 412222

Como profesionales de la estética, el secreto del éxito de nuestros negocios pasa por reciclarse en 
nuevas tecnologías y aplicaciones, pero también en aplicar un método correcto de marketing y 

gestionar con estrategia nuestra comunicación. Solo los empresarios que trabajan ambos aspectos, 
alcanzan sus objetivos: ofrecer las mejores soluciones a sus clientes y dar exclusividad y visibilidad a 
sus negocios.

13:30-15h           Buffet	

15-16:30h           Enfoque de ventas.
Vender en estética es vender autoestima. 
La venta se prepara y se ensaya. ¿Cómo 
hacerlo sintiéndonos cómodos?

16:30-19h          Rollaction
La tecnología más natural que,
inspirada en las maniobras del 
quiromasajista, potencia la fuerza 
y la profundidad de sus masajes. 
Aplicaciones estéticas corporales 100% 
naturales. 


